NaHLAS z TRHU: Priority distributort na rok
2013

Channelorld se pta velkych hraél v distribuci na éeském a slovenském trhu na
hlavni prionty pro rok 2013
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Petr Jandik, general manager, ABC Data
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Fozsifit zakaznickou bazi o dalsi segment a stihat
wveskere technologicke a modni trendy wZdy od
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Ep=zon v AT Computers
Jaroslav Brandejsky, sales and marketing

director, Asbis CZ

SR Tech Data ma servis v
Kosicich

W roce 2013 budeme pokracovat v podpore nasich
partnert v ohlastech tzv. pfidané hodnoty (kreditni,
reklamacni, logisticke podminky). Madale budeme
podporovat rozvo] a budovani nasich privatnich
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6 divodd prod prodej na
zakladé ceny nefunguje

Inevesticemi k dsporam znacek a snaZit se najit obchodni plileZitost v nowych technologiich.
Ma stars sedmitky nové Zde miZeme nabidnout dealerfim nejenom Siroke a atraktivii portfolio
Windowes 8 nemajl o . . - . ..
produktl, ale take nadstandardni marzi a podporuy. Mimo budovani
Prodeici. is fas zahrmolt e .
o e rozvajovych segmentd, jako jsou mohilni zafizeni a ultrabooky, se

By 0D dio wasi strategie
Bli%ic =6 kone Windows budeme iv letosnim roce snaZit udriet sve pozice v i tradicnich

#P zterndejem PCdofirem  distribucnich znackach, ktere mame v nasem portfoliu nabizenych
NeZalress a . . . .
produktl, a nabidnout jejich rozsifeni.
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Tech Data - Agem - AT
Computers - Elko - DMS -
Lama

Spustili jsme preni maohilni B2E objednavkowy partal
v Cesko-slovenske distribuci. Integrovali jsme
prostiedi Microsoft Lync do wiech Office aplikaci
héZicich v pracovnich | mohilnich stanicich celého
tymu. Choeme jej posilovat na strangé prodeje i nakupu. Jako kaZdy

OLinkui | Jaga | Delicious | pok j letos chystame Fadu setkani a roadshow pro vice nes 2 500
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Zakazniku.

Richard Havlik, élen pfedstavenstva, eD* system Czech

Prioritou na rok 2013 je dalgi rlst keality sluzeh, je2 poskytujeme
nasim resellerim.

H Jan Koéif, obchodni Feditel Elko Trading

‘ Budeme se snaZit udriet nas rlst a pozici nejen v
Y. distribucni oblasti na dzemi CF a S, ale iv
zahranici, kde jsme diky projektOm v roce 2010 az

0. _ 2012 ziskali mnoho novych partnerd pro dalsi
G duvodu proc prode) na ’ . . . .
Takladé ceny nefunguje expanzi. K tomu nam pak dopomaohou nejen nove
Investicemi k Gspordm produkty distribuovane pod privatni znackou, ale take pokracujici
expanze do retailowvych fetézcl.
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Prodejci, je das zahrnout
B 0D do wvadi strategie

Stanislav Skaliéka, obchodni Feditel, SWS

BIiEici =& konec Windows

RP = prodejem PC da firem L. . e ) . .
nezatfese Magim cilem je rost nejrychlejim tempem ze wiech
distributortl v CR: ziskat nékteré distribucni Znacky,
Tagy ktere nam v portfoliv diouhodobé chyhéji posilit svou

pozici v retailu a e-tailu; roz3ift spolupraci s wyrobci,
mit program pro podporuy resellerd; wznamné posilit
na Slovensku, a upevnit tak svou pozici na slovenskem trhu.
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Petr Pavlicek, sales & product marketing

director, Tech Data Distribution
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Priarity pro rok 2013 1ze rozdélit do nékalika skupin.
Faortfolio a znacky — zasadni zkvalitnéni dostupnost
produktl z celoevropského skladu vietné rozsifeni o
nove zakaznici — soustfedéni se na zakladni
distribucni cinnosti, jako jsou dostupnost zhoZi, spravna cenova a
kreditni politika a minimalizace chyb phynoucich z distribugni Sinnosti;
finance — minimalni zachovani termpa mezirocéniho risth pfi zdrave
profitabilitg, tak jak se nam to podafilo v roce 2013,
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Petr Kulig, obchodni Feditel, DNS

Ta, co citime u fady partnerd, je snaha o hledani
nowych prodejnich pfileZitost, arientace na nove trhy
atechnologie, a to v souvislosti se strukturalnimi
Zmenami na trhu a samozfejmeé s nastalou
ekonomickou situaci. Firmy jsou nuceny okalnostmi
ke zmeénam v uvaZowvani, chovani a v pfistupu k trhu a ke zmeénam,
které by za Sasl trvalé konjunktury nedélaly. Tento trend se v DNS
projevuje vyEenym zajmem partnerd o alternativni technologie k
zavedenym wrobclm v oblast sitl, které partnerdim pfinaseji moZnost
podstatne wwssiho profitu nez dominantni brandy, zajmem o
technologie v oblasti bezpetnost 1T a 5V technaologiich nasich
wyrobcl.

Petra Cerna, produktova manaZerka, Agem.CZ

Fozvo distrbuci znacek s potencialemn a podpora aktivng se
rozvijejicich zakazniki,

Roman Lamacz, majitel, Lama Plus

Woroce 2013 choeme zakaznikim dokazat, 78 nas

internetoywy portal bude nejpohodingjsi a

‘ i nejpropracovaneg]si, dale budeme pracovat na
rozsifeni sortimentu a skladove dostupnosti a dalgich

sluZbach, pro jejichz wimenovani Zzde neni prostor — uvedu jen, Ze

budou mit spoleéne maota: . postarame se o wvas!”

Jan Bartos, managing director, EET Europarts

Spolecénost EET Europarts ma za cil stat se
jednitkou na trhu v prodeji zabhezpedovacich feseni
do roku 2015, JiZ nyni patfi mezi nepayznamng]si
distributory dohledowych Fedeni. Zakladame sina
obrovskem know-how, kierym nase surveidllance
oddéleni podparuje zakazniky a whvafi FeSenl na miru potfebam
klienta.

Katarina Srnova, marketingova riaditel'ka, eD'
system Slovakia

Hlzwnou prioritou roku 2013 je pokracovat’ v
rasticom trende roku 2012, Planujeme rozsirt’
ponukuy produktoy o nove znacky a posilnit’ kanal
malych a strednych partneroy, ktory napayraznejsie
reaguje na meniace sa podmienky T trhu.
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